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lA JUSTIFICACIón DEl SISTEMA ECOnóMICO y SU 
RElACIón COn lA nECESIDAD DE CIERRE COGnITIVO
Jaume, Luis Carlos; Etchezahar, Edgardo; Biglieri, Jorge; Cervone, Nélida
Facultad de Psicología, Universidad de Buenos Aires

resUMen
La teoría de justificación del sistema postula que los individuos 
poseen una motivación psicológica para defender el sistema ten-
diente a legitimizar el status quo que estaría modulado por cons-
tructos motivacionales como la necesidad de cierre cognitivo. Éste 
constructo se refiere a la motivación de las personas por buscar y 
mantener una respuesta definitiva ante un problema determinado, 
como algo opuesto a la confusión, la ambigüedad y/o la incertidum-
bre. Según Jost, en toda sociedad los individuos necesitan tener 
ciertos conocimientos que guíen su procesamiento de la informa-
ción, tomar decisiones y orientar sus conductas para adaptarse a 
la sociedad de la mejor manera posible, es por ello que este cons-
tructo favorecería la justificación del sistema económico. El objetivo 
de este trabajo fue analizar las relaciones entre la justificación del 
sistema económico con la necesidad de cierre cognitivo en una 
muestra de 350 estudiantes universitarios de la Ciudad de Buenos 
Aires. Los resultados indican asociaciones moderadas entre la jus-
tificación del sistema económico y la necesidad de cierre cognitivo 
(r=.36; p<.01). Las relaciones halladas permiten establecer que 
existe una asociación entre estos constructos, sin embargo, no se 
pueden establecer relaciones de modulación, para ello, se reco-
miendan estudios de regresión para próximos estudios.
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abstraCt
ECONOMIC SYSTEM JUSTIFICATION AND ITS RELATION WITH THE 
NEED FOR COGNITIVE CLOSURE
The system justification theory posits that individuals have a psy-
chological motivation to defend the system designed to legitimize 
the status quo that would be modulated by motivational constructs 
such as the need for cognitive closure. This construct refers to the 
motivation of people to seek and maintain a definitive answer to 
a particular problem, as opposed to confusion, ambiguity and / or 
uncertainty. According to Jost, in every society individuals need to 
have some knowledge to guide its processing of information, make 
decisions and guide their behavior to adapt to the society in the 
best possible way, which is why this construct would favor econo-
mic system justification. The aim of this study was to analyze the 
relationship between economic system justification and the need 
for cognitive closure in a sample of 350 college students from the 
City of Buenos Aires. The results indicate moderate associations 
between economic system justification and the need for cognitive 
closure (r = .36, p <.01). The relationships found establish that an 
association exists between these constructs, however, we can not 
establish relationships of modulation for it. To this end, regression 
studies are recommended for future studies.
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