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El Producto Interno Bruto en valor global. Una propuesta tedrica y metodoldgica.

Ezequiel Monteforte

A. Introduccidn.

El presente escrito es parte del impulso que nace en mi a partir de experimentar, desde lo personal,
los sistematicos momentos criticos que enfrenta la economia argentina. Este trabajo es parte de un
recorrido de investigacién de mas de diez afios que se fue desdoblando en el estudio de las formas
en las que se reproduce la poblacidén trabajadora para seguir con el estudio de las formas de
produccion que la modelan.

En este recorrido formé la conviccion de que Argentina tiene principalmente un problema de gestion
de su economia antes que de produccién. Pensando aqui que una correcta gestién econdmica es la
condicién necesaria para el desarrollo del capital y, por ende, de su fuerza de trabajo. En este sentido,
el escrito se enfoca desde la necesidad de gestion del capital social.

Aun hoy seguimos discutiendo los determinantes de la inflacion y el tipo de cambio con base en
teorias que tienen una visién polar de la economia respecto al contenido de los precios®. Y, aunque
reconocemos la dindmica subjetiva en los precios, aqui tomamos como hipdtesis una dinamica
objetiva en los mismos. A su vez, dado que estas dimensiones, subjetiva y objetiva, convergen en un
solo precio, el mismo se determina a partir de los movimientos contrapuestos de cada una de ellas,
como el Norte y Sur de un iman. Aqui, el precio es una sintesis de estds dos fuerzas sociales, |a
produccion y el consumo de mercado. La propuesta gira en torno a que “las cosas no se cambian por
su valor, sino que se intercambian por valor”. Determinandose subjetivamente la cuantia de una
sustancia tan real como el agua, pero que vive en una dimension no percibida por los sentidos
humanos terrenales. La dimensién social.

La hipdtesis aqui es que, si esta vertiente tedrica es razonable, la misma nos puede indicar formas de
analisis novedosas para la construccion de herramientas conceptuales que resulten en nuevas formas
de gestioén del proceso econémico. El esfuerzo desde hace algunos afios se estructura en indagar en
las profundidades del valor como relacién social y sus determinaciones concretas. La idea que
intentamos plasmar en el escrito es un nuevo punto de retorno que deberemos desarrollar para
validar una serie de hipdtesis que nos guiaron hasta aqui. Como primer paso nNos proponemos
plantear la nocidn de volumen de valor que produce una nacién, en contraposicion al volumen de
riqueza que produce la misma, medida esta Ultima con el PIB a precios constantes. Se trata de definir
una nueva magnitud real en términos sociales.

El trabajo se sustenta sobre los desarrollos de Ricardo ([1817] 2007) y Marx ([1867] 1999) respecto a
enfrentar al valor como algo distinto a la riqueza y a enfrentarlo como una sustancia social,
respectivamente. Dese nuestra dptica, aunque Marx ([1867] 1999) ya plantea la existencia del valor
como sustancia, todavia faltaba encontrar esta materialidad tal como la planteamos aqui, en el
sentido de realizar el esfuerzo expositivo para conceptualizar al valor de las cosas como un fluido que

1 Se pide que los liberen, se pide que los controlen.



trasciende la temporalidad y que tiene una existencia material concreta pero objetivada de forma
simbolica.

El desarrollo de Marx ([1894] 1959) respecto a la “transformacién de los valores en precios de
produccion” también muestra una idea de “nivelacion” del fluido social entre las ramas de
produccion, acercandonos al concepto que estamos desarrollando aqui. Es asi como los precios
expresan implicitamente una tasa media o nivelada de ganancia.

El desarrollo de Ifiigo Carrera (2007) respecto al flujo de renta agraria en nuestro pais también nos
acerca a la idea de fluido que tratamos de desarrollar y contabilizar aqui. En el autor se ve claramente
como el fluido social se porta en los precios y puede fluir entre distintos sujetos sociales.

Kennedy (2011) avanza en la contabilizacion de esta materia de valor a partir del armado de un
indicador de evolucién del valor en “moneda con capacidad de representar valor constante”, lo cual
nos deja en la puerta, respecto a su contabilidad, de la sustancia de valor.

Respecto a lo contable, aqui pretendemos aportar al desarrollo de la idea de valor como fluido social
para encontrar un ancla o patréon de medida dinamico del valor, intentando avanzar en una métrica
de valor en términos globales desprendida de las estructuras monetarias.

La exposicion estard organizada en 5 secciones. En la primera seccién desarrollaremos los elementos
tedricos necesarios para encarar, en la segunda seccion, la metodologia de estimacién del indicador
de evolucion del Producto Interno Bruto en valor global. En la tercera seccién, analizaremos el
armado en concreto del indicador presentando la forma en la que calculamos la Productividad Media
Social Compuesta (PMS) para comparar la produccion de valor en los distintos paises. En la cuarta
seccidn, presentaremos brevemente los resultados del indicador propuesto. Y en la quinta seccién
analizaremos en concreto la economia argentina en relacién con Estados Unidos y China.



B. Elementos tedricos.

1. Valoryriqueza

Comenzaremos con lo que, desde nuestra perspectiva, es la clave del argumento que vamos a
desplegar en el presente escrito. La diferencia entre la dimensién de la riqueza y la del valor.

Ricardo ([1817] 2007) comienza el capitulo XX de su obra “Principios de Economia Politica y
Tributacion” realizando la distincion esencial entre riqueza y valor.

wu

Un hombre es rico o pobre -dice Adam Smith- segin el grado en que pueda proporcionarse el
goce de cosas necesarias, convenientes, y agradables para la vida humana”. Luego, el valor difiere
esencialmente de la riqueza pues aquel depende no de la abundancia, sino de la dificultad o facilidad
de produccion [Resaltado propio].” (Ricardo, [1817] 2007)

La rigueza, como plantea Ricardo, es la cantidad de “cosas necesarias, convenientes y agradables”
para el ser humano, encontrdndose esencialmente delimitada. Proyectando la concepcion de Ricardo
con nuestra 6ptica, la atencidn aqui estara puesta en la idea de “cosas”, de lo que para nosotros son
unidades de productos que satisfacen las diversas necesidades de la vida humana. Un producto aqui
lo pensamos en un doble sentido. Satisfacen necesidades, pero, a su vez, es producido para nosotros
como consumidores. En general se trata de cosas que se producen para determinados publicos
objetivos, con pensados balances de calidad constructiva, disefio, materiales y precio. En este
sentido, los productos, ademas de estar pensados para los consumidores, estdn pensados para
aplicarle trabajo humano, para hacer lo mas productivo posible el mismo. Por eso, la idea de producto
aqui es mucho mas precisa, se trata de un producto del trabajo humano. En este sentido, la cantidad
de productos generados es proporcional al aumento de la riqueza.

“Debido al invento de la maquinaria, al progreso de la aptitud, a una mejor distribucion del trabajo
o al descubrimiento de nuevos mercados donde puedan obtenerse cambios mds ventajosos, un
millén de hombres podrian producir, en un estado social, el doble o el triple del monto de las
riguezas, de “cosas necesarias, convenientes y agradables”, que en otro, pero no afiadirdn nada,
por tal causa al valor, pues todas las cosas aumentan o descienden de valor en proporcion a la
dificultad o facilidad de producirlas, o en otras palabras, a la cantidad de trabajo empleado en su
produccién.” (Ricardo, [1817] 2007).

Cuando hablamos en términos generales de “trabajo humano” y sus productos, podemos ver
procesos que impactan de manera homogénea en su despliegue. En particular, el desarrollo de la
tecnologia y de las formas de la subjetividad. En este sentido, ya empezamos a encontrar evidencia
de determinaciones que proyectan una estructura homogénea en el despliegue de nuestro trabajo
en masa, pensado como un todo. Aqui es donde reforzaremos la idea de los productos de nuestro
trabajo como humanos y no como personas. Por supuesto hay caracteristicas personales que
permiten que personas sean excepcionalmente buenas para determinados procesos de trabajo,
pero, también existen las caracteristicas que permiten que existan personas que sean
excepcionalmente malas en el despliegue de esos mismos procesos de trabajo. El trabajo no se trata
de las actividades que podemos hacer individualmente, se trata de los trabajos que podemos hacer
como humanos en general. Hay un dicho popular que plantea que “nadie es esencial”, yendo en
contra de esa idea para lo personal, si acompafiaremos esa nocion respecto a la idea de trabajo



humano en un sentido general, abstracto. Es todo eso para lo que esencialmente no se necesita
ningun humano en particular.

Esta idea de trabajo humano en sentido abstracto, destilado de impurezas formales, es la materia
basica de la economia. Esta cantidad de materia, como no puede ser de otra manera, estd
determinada por la cantidad de trabajo que se despliega en la sociedad. Pues bien, la cantidad de
productos que un determinado volumen de energia humana viva pueda generar sera su capacidad
de generar riquezas. Asi, la capacidad de generar riquezas estd determinada por el desarrollo
tecnoldgico y subjetivo de la sociedad en cuestion?. El valor de las cosas es la cantidad de este trabajo
gue se necesita para producirlas.

De este planteo que venimos desplegando se debe considerar una determinacidon que estructura
Marx ([1867] 1999). En Ricardo esta presente que el trabajo es la medida del valor. Se podria pensar
gue lograr discernir entre riquezay valor implica llegar a desarrollar el trabajo en términos abstractos.
Sin embargo, es Marx quién logra plantear las determinaciones necesarias del trabajo abstracto para
enfrentar la idea de trabajo social. En el sentido de que el cambio de forma que se realiza al cambiar
productos del trabajo por dinero siempre implica destilar trabajo concreto, personal, en trabajo
abstracto, impersonal, pero la transformacién del trabajo abstracto en trabajo social tiene una
dimensién mas de andlisis. Veamos.

2. De trabajo abstracto a trabajo social.

Cuando el trabajo se realiza para consumidores tenemos dos mecanismos que rigen el movimiento
de la produccién en su conjunto, el de la concurrencia de los consumidores y el de la competencia de
los productores. El mecanismo de la concurrencia vive en la subjetividad de los distintos
consumidores individuales y es el que se produce a partir de las necesidades personales y la
restriccién de presupuesto econdmico con la que cada consumidor cuenta. En este juego de iteracién
para encontrar la canasta éptima de consumo, como bien sefiala la teoria neoclasica (Varian, 1992),
el algoritmo correspondiente a esa busqueda del consumidor escoge productos seccionando por sus
requerimientos de calidad y disefio, ajustando por precio para hacer cuadrar la canasta de consumo
con su presupuesto. El presupuesto aqui se puede pensar de forma monetaria o respecto al esfuerzo
para conseguir los distintos productos.

2.1 Laconcurrencia del consumidor.

El consumidor concurre hacia los productos que cumplen de mejor manera sus requerimientos
comparando por la participacion de este en su presupuesto, medido a partir de su precio o esfuerzo
relativo respecto al resto de los bienes que necesita. El mecanismo que nos imaginamos aqui tiene
que ver en gran medida con las formas naturales de la subjetividad. Podemos pensar en mecanismos
individuales, como ser el insecto que sistematicamente impacta contra una fuente de luz, o sociales,
con las hormigas que asisten en masa hacia una fuente de comida nutritiva.

2 No nos adentraremos mas aqui en este tema, pero, si vemos al movimiento unificado de generacién de riqueza, y al
desarrollo tecnoldgico y subjetivo podemos hablar de un movimiento con caracteristicas técnicas, determinado por
potencialidades e imposibilidades reales. El estudio de las etapas de este proceso técnico que determina el metabolismo
de la sociedad se puede desarrollar a partir de Monteforte (2016).



Este proceso general y abstracto es estudiado actualmente bajo el nombre de “marketing sensorial”,
el cual toma relevancia a partir del desarrollo de la psicologia y del marketing (Sudrez y Garcia Gumiel,
2012). Bajo las formas de la percepcion, la concurrencia se puede pensar como los “sentimientos de
aproximacion” hacia los productos por parte de los consumidores. Los productores operan en este
sentido para atraer al consumidor modificando la experiencia del usuario con el producto. Los
consumidores se mueven hedonisticamente hacia ellos. Las técnicas y procesos de trabajo utilizados
para atraer al consumidor forman parte del trabajo que necesita desplegar el productor para vender
su producto. Asi, los productores proponen y los consumidores juzgan la forma en la que estan
dispuestos a aceptar los productos. En este sentido material, de intervencién del medio producido
con los sentidos humanos, es que el consumidor es quien devuelve el feedback de las necesidades
sociales contestando a la propuesta del productor. Este proceso se realiza al reconocer con sustancia
de valor, con trabajo humano abstracto, su trabajo concreto, personal. El proceso de iteracién de
seleccion del consumidor da como resultado un producto que tiene caracteristicas fisicas
particulares, cultural e historicamente determinadas. Asi el reconocimiento social del trabajo
humano estd mediado por la forma necesaria que deben tener los productos que consumimos en un
tiempo y lugar determinado. En este sentido se mueve la primera determinacion social que forma el
mecanismo de la concurrencia, filtrar la oferta de productos por los consumibles actualmente por su
calidad, disefio, usabilidad, etc.

Por otro lado, una vez determinados los productos consumibles actualmente, a partir de la descarga
efectiva de valor, el consumidor reconoce las caracteristicas productivas portadas en el producto. En
este sentido, conforme los productos se van desarrollando -con mayor intensidad de disefio,
usabilidad, tecnologia de materiales, etc.- se intensifica la necesidad de procesos técnicos complejos
y de utilizacién de tecnologia en general.

Pensemos en un producto que contiene alto desarrollo de disefio y de materiales, las zapatillas
actuales o los teléfonos celulares, por ejemplo. La hipdtesis aqui es que existen barreras tecnoldgicas
a la entrada de productores en este tipo de ramas. El argumento se puede desdoblar en dos sentidos.
Por un lado, la barrera tecnoldgica traba la posibilidad de lograr terminaciones o materiales propios
de tecnologias mds avanzadas y, por ende, mas costosas. Por otro lado, las tecnologias mas
avanzadas, en grados de maduracion considerables, logran un mejor ratio producto/valor insumido.
En este sentido, pensamos en la forma en la que se amortiza la tecnologia en cuestién junto con el
volumen de trabajo vivo que absorbe. La hipdtesis es que la misma logra generar mayor cantidad de
producto por unidad de salario y desgaste del capital insumido. En términos contables, quien cuente
con esta tecnologia tendrd una mejor estructura de costos pudiendo producir mayores volumenes
de ganancia neta. Tendencialmente, junto con la practica de buscar mayores ganancias, el proceso
desarrolla mayores escalas de produccion como forma de subir la productividad.

Por ahora es suficiente con tener a vista que la tecnologia impacta por dos lados en un producto,
mejorando su calidad, permitiendo formas novedosas de disefio por el desarrollo de materiales y sus
distintas formas de maquinizacién®, etc., impactando en la forma histérica particular en que los
humanos nos relacionamos con nuestra necesidad. Esto es llamado en la economia clasica valor de
uso. Por otro lado, el uso de tecnologia impacta en la estructura de costos de los productores,

3 Pensemos en la revolucidn productiva que implica el uso de plastico en la industria pudiéndose, por ejemplo, inyectary,
mas actualmente, imprimir en tres dimensiones con relativa facilidad.



pudiéndose pensar en el costo de una manera monetaria respecto al valor que necesito desembolsar
para hacer un producto con una determinada tecnologia, o, en términos mas simples, el esfuerzo que
deberé sostener para la produccion de un producto. Este impacto en el esfuerzo o en los costos, se
traduce en los precios de ese producto, afectando a su relacion de cambio con el resto de los
productos. En la economia clasica esto es llamado valor de cambio o relacion de cambio. (Marx,
[1867] 1999; Ricardo, [1817] 2007; Smith, [1776] 1997])

Tanto el valor de uso como la relacién de cambio de los productos esta determinada por su tiempoy
lugar histdrico y cultural, productivamente hablando. Qué es un valor de uso y la pertinencia de su
relacion de cambio con los otros productos estd determinado por el momento y lugar particular.
Quienes juzgamos esa pertinencia en su uso y en su cambio somos nosotros como compradores en
cada intercambio por dinero que realizamos. Este juicio determinara en la produccién una estructura
de costos socialmente viables.

El trabajo humano abstracto es aceptado proporcionalmente por un juicio social que se consolida en
el movimiento de la concurrencia del consumidor. El trabajo social es la cantidad de valor que se
reconoce por un producto, al margen de la cantidad de horas de trabajo gastados personalmente. Lo
gue importa aqui es la cantidad de horas de trabajo humano abstracto que se exponen a juicio social
y la manera por la que la sociedad lo juzga como tal. Es en este sentido que la oferta de precios cierra
el rol del consumidor. Ya que en la comparativa de los precios del mismo valor de uso para distintos
productores es como se cierra el ciclo de iteracién del consumidor.

Ahora bien, resta ver la forma en la que se determina la oferta de precios de los productores siendo
aqui donde aparece el otro mecanismo que cierra la estructura social del precio como cristalizacién
de trabajo social, la competencia entre productores.

2.2 La competencia del productor.

La competencia entre productores es un mecanismo practico que, en principio, busca la eficiencia en
el despliegue de trabajo junto con el desarrollo de la calidad. En este sentido, unifica desde su lado
el valor de cambio y el valor de uso del producto. Nuestra hipdtesis aqui es que, como productor
social, las ganancias vienen de la mano con el desarrollo del producto. Los productores desarrollan la
calidad y los precios para lograr ganancias por medio de la inyeccién de productos en el mercado. El
mercado valla esa masa de productos junto con los demds productos del mercado, de su ramay del
resto, reconociendo una determinada cantidad de trabajo abstracto para los productores de esta -
haciendo abstraccion de los posibles cambios o descalces del movimiento de la oferta y la demanda.
Todavia aqui la rienda es conducida por la concurrencia del consumidor. Ahora bien, una vez
determinada la masa de valor para la rama en cuestion, queda distribuirlo entre los productores. Esta
distribucion se realiza a partir de absorber el movimiento de la concurrencia por medio de la oferta
de precios, teniendo como eje que, a calidades idénticas el precio se convierte en la variable decisoria
del algoritmo de la concurrencia y viceversa.

El campo de la competencia entre productores es la oferta de precios. Cuanto mejor balance de
precio y calidad logra el producto mas absorcion logra por parte de los consumidores. La cuestion
aqui es que a mejor estructura de costos se logrardan mayores flujos de ganancia. Los flujos de
ganancia redundan en reinversiones que expanden la produccion e impactan en mejoras en la oferta
de precios incentivando el proceso de mejora. Las mismas formas de mercado, al presionar sobre los



precios como variable decisoria, expulsa a los productores menos eficientes en el despliegue de su
trabajo. Los productores que logran proveer de manera sostenida la demanda de productos,
pudiendo no solo mantenerse sino crecer y estabilizar su ganancia, son aquellos que por medio de la
oferta de precios imponen caracteristicas productivas sociales. Sociales en el sentido de que para que
se reconozca un trabajo personal como trabajo social tiene que exponerse a la forma en que la
sociedad juzga el trabajo -el mercado-, a través de la oferta de precios. Esas condiciones plantean
fuertes restricciones a la entrada de productores a las ramas por el desarrollo actual de la produccion
industrializada y de altas escalas®.

La contracara de una oferta de precios y calidad de producto determinada nos enfrenta a una
estructura productiva especifica. Esta estructura productiva va imponiéndose en el mercado por
medio del mecanismo de la concurrencia para estabilizar en caracteristicas productivas medias de los
productos que se comercian®. Los productores compiten entre ellos para acaparar la demanda social
por su producto. Estas formas productivas determinan estructuras socialmente aceptadas o medias.
Estas estructuras productivas se presentan como las aceptadas por la sociedad en el mercado
planteando la vara productiva en la que los productores se deben mover para poder hacer
sustentable en trabajo humano la produccién de riquezas. El proceso social penaliza a los productores
gue incurren en gastos de trabajo que van mas alla de los gastos medios de la rama. Asi, la cantidad
de valor que se materializa en un producto esta determinado por las condiciones productivas que se
rigen en el mercado y no por el despliegue de trabajo concreto. E/ precio de mercado, ademds de
asignar cantidades de riqueza, asigna cantidades de valor. Siendo, por esta razon, una sintesis
contradictoria de estas dos dimensiones.

3. Elfluido de valor: nuevo valor y valor materializado.

Con el objetivo de conceptualizar al valor, dotdndolo de una materialidad asequible por nuestra
capacidad de andlisis abstracto, la sustancia de valor toma aqui la forma material de un fluido, con
las determinaciones fisicas de los mismos®. Es en este sentido que los productos y las diferentes
relaciones dinerarias -peso, délar, oro, etc.- expresan, simbdlicamente, una determinada magnitud
de este fluido. Asi, las cosas o el dinero contienen valor, como cualquier recipiente contiene un fluido.

Este fluido tiene leyes de creacion y conservacion. Respecto a su creacion, se sintetiza a partir de
trabajo humano abstracto, ajustando la cantidad de valor final producido de acuerdo con las
caracteristicas productivas del mismo. Las horas de trabajo humano que se hayan gastado acorde a
la estructura productiva que rigen los productores de la rama serdn reconocidas en su totalidad como
valor. Esto impone, como vimos, la vara de la productividad del trabajo con la que se tienen que
desplegar los trabajos personales para ser reconocidos por la sociedad como valor.

Respecto a su conservacion, el trabajo social perdura en los productos del trabajo de acuerdo con la
usabilidad del producto en cuestién. Es decir, se conserva de acuerdo con su aptitud para ser un valor
de uso. Esto lo podemos ver, por ejemplo, en cédmo decrece el precio de los productos conforme se

4 Una forma de pensar la interaccion explicita de la oferta de precios en la concurrencia es el proceso que se desata al
instante de habernos entregado la carta o menu en un restaurant. Con la oferta de precios en mano, decidimos si pedir
o no.

> Hoy en dia las computadoras tienden a venir sin lectoras pticas de CD, DVD, etc., asi como es raro encontrarse con un
teléfono celular que no tenga no solo una camara de fotos, sino que dos, la frontal y la posterior.

& Al momento de pensarlo nos podemos imaginar agua o cualquier tipo de fluido liquido.



acerca su fecha de vencimiento, acercdndose exponencialmente al precio nulo cuanto mas nos
acercamos a dicha fecha. El valor de los automdviles decrece de acuerdo con el uso en kildmetros y
de acuerdo con su intensidad de uso, kildmetros promedio realizados por afio. La cuestion es ver
cuando el valor de uso no servird mas como tal. Una vez eso, la cristalizacién de trabajo social
desaparece hasta tomar valor potencial como residuo o chatarra.

A su vez, como vimos, el trabajo social puede contenerse y, por ende, guardarse, en dinero y, con el
desarrollo de la moneda fiat, en billetes y monedas, por ejemplo. Cabe aclarar que las leyes de
conservacion del valor en dinero son diferentes a las leyes de conservacion del valor en productos,
sin embargo, con este desarrollo conceptual es suficiente para nuestras hipotesis.

Respecto al impacto del valor pasado producido con la generacion de nuevo valor, Ricardo aporta un
nexo intertemporal:

“Supongamos que con un capital dado, el trabajo de cierto nimero de hombres produjese 1.000
pares de medias, y que, por invenciones en la maquinaria, el mismo numero de hombres pueda
producir 2.000, o continuar produciendo 1.000 pares y, ademds, 500 sombreros; entonces el valor
de los 2.000 pares de medias, o el de 1.000 pares y 500 sombreros, no seria mayor ni menor que
el de los 1.000 pares de medias antes de la introduccion de la maquinaria, pues seran el producto
de la misma cantidad de trabajo. Pero, no obstante, el valor de la masa total de mercancias,
disminuird, pues aunque el valor de la mayor cantidad producida a causa de tal mejora sera
exactamente igual al valor de la cantidad menor que se obtendria si tal perfeccionamiento no
hubiese tenido lugar, se produciria también una alteracion en las mercancias no consumidas aun y
que fueron manufacturadas antes de la mejora; el valor de estas mercancias se reducird hasta
ponerse al valor de lo que valga una cantidad igual producida con la ventaja de los nuevos y mas
perfeccionados medios; y la sociedad, a pesar de la mayor cantidad de mercancias, del aumento
de su riqueza y de los medios de obtener satisfacciones, posee un monto menor de valores.”
(Ricardo, [1817] 2007).

El mecanismo que plantea Ricardo, respecto a como se ajusta la valuacion de toda la riqueza -nueva
y pasada- por las caracteristicas productivas actuales, lo podemos encontrar en lo que Marx llamara
el “desgaste moral de la maquinaria” (Marx, [1867] 1999). Desde estas perspectivas es que pensamos
al valor como una gran masa de fluido determinada por las cantidades de trabajo social insumidas en
su produccién, el cual se contiene en los productos en uso y en el dinero. A su vez, la totalidad de la
masa de valor se ajusta a las condiciones productivas actuales.

Desde esta perspectiva la “ley del valor” es efectivamente una ley. Ya que todo trabajo personal, al
intercambiarse por dinero se reconoce por una determinada cantidad de valor contenido en él. Las
cosas no se cambian por su valor, sino que siempre se intercambian por valor, por trabajo abstracto
ajustado por las condiciones productivas que rigen el trabajo de la sociedad que se tranza en el
mercado’.

En el intercambio se relacionan el mecanismo de la concurrencia y la competencia asignando el
volumen de trabajo humano disponible a las distintas formas de la riqueza, a la variedad de productos
gue consumimos los seres humanos. En los precios fluye valor, asignando trabajo social dadas las

7 No hace falta tener a la vista la “transformacion de valores en precios de produccién” para esta conclusion. La
transformacién del valor de cambio en precio de produccidn es el proceso por el que se asigna la plusvalia de manera
equitativa entre capitales de acuerdo con el monto de capital adelantado. Aqui estamos hablando de la composicidn
misma de la plusvalia, y de todo lo que cuente como valor, antes de su distribucidn concreta entre los distintos sujetos
sociales.



demandas de riquezas. En la produccion ese valor se transforma en potencias de crear mas riqueza,
y con la produccion de riquezas se potencia la produccién de fuerza de trabajo humana, productora
de valor.

Lo importante aqui es entender que el valor es una sustancia compuesta de trabajo pasado y actual
abstractos. Todos estos trabajos abstractos ajustan su peso en el valor de acuerdo con la relacion que
tienen con las condiciones productivas vigentes. Que la vara de lo que es valor fluctue
constantemente no nos expone a la imposibilidad de cuantificarlo. Sino mas bien nos enfrenta al
mecanismo de medicidn a implementar para cuantificarlo.

C. Metodologia de depuracién del PBI en moneda nacional corriente a valor global.

Como cualquier magnitud, la Unica forma de representarnos el volumen real del valor es a partir de
un patrén de medida. Nuestro patrén aqui serd abstracto, no tiene un ancla real. El ancla es del tipo
tedrico, conceptual. Partimos de una idea de valor y vamos componiendo las variables de existencia
real para lograr la representacién del volumen en cuestion.

Lo primero que debemos hacer para la composicion de una idea de valor global es determinar las
variables que moldearan nuestra materialidad ideal. Es en este sentido que, como ya planteamos
anteriormente, para conformar la idea de valor, nos representamos al mismo como una sustancia
materialmente fluida. Conceptualmente, este fluido estd compuesto por trabajo social que se
produce globalmente, pero se expresa en las monedas nacionales®. En estos términos, aplicamos las
ideas de concurrencia y competencia en términos globales para componer la idea de valor. Nuestra
vista se enfoca aqui en el mercado global, siendo los paises los entes que consumen, producen,
guardan y generan valor a su interior.

Desde esta dptica debemos corregir la expresion de valor nacional por dos variables. La que rige
nacionalmente y la que rige globalmente. La cantidad de dinero conteniendo valor de manera
nacional y el ajuste de valor por la capacidad de cada pais de generar valor en términos globales.

1. Depuracion de la inflacién monetaria.

Para depurar el PBl en moneda nacional corriente de su expresion monetaria nacional utilizaremos
el indice de Precios al Consumidor (IPC). El supuesto que esta detrds de su utilizacién es que en él se
reflejan los cambios en los precios producidos por una cantidad de moneda que excede, o no alcanza,
para las necesidades de la circulacion de productos en el mercado. Damos por sentado aqui los
movimientos internos de demanda y oferta de billetes y concluimos, de manera simple, que el
defecto o excedente monetario se reparte de manera uniforme en la masa de moneda nacional en
cuestién. A su vez, se expresara de manera homogénea en la totalidad de las mercancias que circulan
nacionalmente haciendo subir o bajar los precios proporcionalmente. Un defecto en la masa de
moneda producird que haya menos unidades monetarias por mercancia en circulacion, produciendo

8 Cabe aclarar que dentro de un pais ademas de producirse, circula valor. Como vimos, cuando hablamos de la circulacién,
podemos encontrar nuevo valor creado en el momento de estudio en cuestidon y, ademas, valor creado con anterioridad.
Este ultimo encerrado en el dinero, en los medios de vida y en los medios de produccion.



una baja generalizada de precios®. El desarrollo de la politica monetaria lleva a los Bancos Centrales
a emitir masa de moneda en cantidades que eviten una deflaciéon de precios por una deficiente
emisién. Por esta razdn se tiende a buscar un volumen de inflacién controlado pero constante.

Este tipo de inflacidn tiene raices monetarias y es la faceta que observa en mayor medida la teoria
neoclasica, predominando la funcién del dinero como medio de cambio. Llamaremos a este cambio
en los precios inflacion monetaria. Por otro lado, debemos trabajar con la determinacién nacional de
valor respecto a la produccion global de valor.

2. Depuracién de la inflacién de valor.

Una vez depurada la masa de valor de su expresién monetaria nacional, nos queda especificar la
cantidad de valor en términos globales que circula en la economia. Para esto, utilizaremos una
medida de produccion de valor global para expandir o contraer el valor que circula en una economia.
Tengamos en cuenta, como ya vimos, que el volumen total de valor -actual y pasado- se ajusta a las
condiciones actuales de produccién.

Como vimos, siendo que el valor que produce una hora de trabajo esta ajustado por su productividad,
construiremos una medida de productividad global para compararla relativamente con la
productividad nacional. El supuesto aqui es que la cantidad de horas de trabajo que se despliegan
dentro de las condiciones medias de produccién generan el mismo valor en cualquier espacio
nacional®. La idea aqui es tomar a las naciones -por el entorno en donde impera una determinada
moneda nacional- como productores de valor. No nos interesa, a priori, echar luz sobre el proceso
concreto de explotacion de la fuerza de trabajo en una nacidn en particular. Esto no quita que, una
vez determinada la cuantia de produccién de valor, no se puedan sacar conclusiones respecto a si un
pais se encuentra sustentando su produccién de valor en un proceso de explotacion potencialmente
nocivo para su fuerza de trabajo. Partimos aqui de un proceso de explotacion que, idealmente,
permite desplegar la vida humana sin atentar contra la sustentabilidad fisica y psiquica de la fuerza
de trabajo en proceso de explotacién productiva. Es decir, bajo la forma capitalista de produccién.

Volviendo al eje, partiendo del supuesto de que todas las horas de trabajo con la misma productividad
generan la misma masa de valor, nos queda crear un patrén de medida de reconocimiento del
volumen de valor desplegado de acuerdo con las condiciones productivas en las que se despliega el
trabajo concreto. Dado que de lo que se trata es de la produccion global de valor, asumimos que las
condiciones medias de produccién son las que se expresan en la circulacion mundial de mercancias,
en el mercado mundial.

9 Para profundizar en las razones y discusiones del uso del IPC en este tipo de indicadores ver Ifiigo Carrera (2007) y
Kennedy (2011).

10 Aqui dejamos al margen la intensidad con la que se despliega ese trabajo porque la misma impacta en la cantidad de
riqueza generada, no en la cantidad de valor desplegado. El valor desplegado se encuentra mediado por el mecanismo
de precios con la concurrencia y la competencia, como vimos. Si puede suceder que la tasa de explotacion suba de
acuerdo con presiones del proceso capitalista de explotacion de la fuerza de trabajo, pero, sin embargo,
tendencialmente, por medio del mecanismo de precios, este proceso de intensificacién se debe extender a la totalidad
de los productores para mantener los volumenes de ganancia. Por esta razén, la intensidad con la que se despliega el
trabajo no es una variable para tener en cuenta en este momento.



En este sentido las dos variables que utilizaremos aqui son, la productividad por fuerza de trabajo
empleada en la produccion de valor y la participacién en el comercio mundial de las exportaciones
de cada pais.

La productividad por fuerza de trabajo empleada nos da una idea gruesa del proceso de explotacion
de la fuerza de trabajo que se rige bajo una determinada moneda nacional. Es una idea de la
efectividad que tiene determinado pais para explotar productivamente su fuerza de trabajo. En este
sentido, se trata de tener nocién de cuanta riqueza genera una hora de trabajo. Recordemos que la
intensidad aqui esté fija y, para el caso, la jornada de trabajo también se encuentra fijada. Las horas
de trabajo también se ajustardn de manera tendencial a la necesidad de explotacién de la fuerza de
trabajo nacional para generar valor en términos globales. En este sentido no parece ser, al igual que
el supuesto de la intensidad del trabajo, un supuesto forzado, sino mas bien correcto en tendencia 'y
simplificador conceptualmente.

Es claro que un proceso nacional de explotacién humana de fuerza de trabajo puede forzar a su
poblacion a intensificar y o a alargar la jornada de trabajo, expresandose ese proceso en una mayor
productividad. Lo Unico que tenemos para decir en ese sentido es que la autorregulaciéon del proceso
de explotacion de fuerza de trabajo permite estabilizar estas variables. La regulacion se presenta a
través de la “lucha de clases” siendo este mecanismo el que se encarga de regular la explotacion
capitalista por medio de la disputa politica (Ifigo Carrera, 2012; Caligaris y Fitzsimons, 2012). Es por
esta razdn que ante excesivos niveles de explotacion de la fuerza de trabajo la disputa politica
presenta resistencias para avanzar en este sentido. Estas resistencias no quitan que los procesos
sociales en marcha puedan trascenderlas y, en determinados momentos, exagerar la carga de trabajo
sobre la poblacién para mantener en marcha el proceso econdmico.

Por otro lado, existen casos en donde el proceso econémico carga excesivamente de manera
sistematica la exigencia de trabajo y racionamiento de los medios de vida sobre su poblacién. Por
ejemplo, en el caso de América Latina, donde la explotacion de fuerza de trabajo presenta rasgos
patoldgicos de estancamiento productivo. Este escrito es parte del esfuerzo por dilucidar las causas
de la patologia argentina de estancamiento productivo por lo que retomaremos el tema mas
adelante.

Ahora bien, ya tenemos un indicador de la efectividad de un proceso nacional para explotar
productivamente su fuerza de trabajo, por lo que debemos avanzar en el analisis respecto a como
transformamos esta variable técnica en una variable que componga nuestro objeto conceptual.
Veamos.

Partimos aqui de pensar en un mercado global en donde hay paises que son productoresy, a su vez,
consumidores. En términos generales, los paises necesitan vender y comprar en el mercado global.
Es impensado que de manera sostenida un pais pueda comprar en el mercado global sin haber
vendido lo suficiente!®. Por lo que se plantea un ida y vuelta de trabajo social nacional que fluye entre
paises. Es claro que a partir de la década del setenta del siglo pasado este proceso comenzdé a tomar
la forma que hoy conocemos, donde las distancias comerciales son sustancialmente mas acotadas

11 podemos pensar en el caso de Argentina y su recurrente insuficiencia de ddlares para transar en el mercado global.



que las distancias geograficas con el desarrollo del transporte y la logistica de mercancias (Grinberg
2011; Grafia, 2018).

Este intercambio de trabajo social en el mercado global es el que va sentando precedentes de las
formas productivas en cada espacio nacional. Hoy no nos exponemos las construcciones y calidades
qgue realizo la fuerza de trabajo de nuestra nacion, sino que tenemos ante nosotros trabajos
realizados en todo el globo -un producto puede tener materia prima argentina, descarga de fuerza
de trabajo china y consumirse en Nueva Zelanda. Sin contar las distintas naciones que han participado
con su fuerza de trabajo para transportar esa mercaderia en particular.

El supuesto es que las estructuras productivas de los distintos paises se expresan globalmente en sus
ofertas de precios nacionales. En este sentido la propuesta aqui es que en el intercambio de
mercancias globales se evidencia las estructuras productivas nacionales de acuerdo con su
participaciéon en el total de las mercancias trocadas. En términos simples, las potencias productivas
para generar valor se evidencian en la participacion de cada pais en el total de exportaciones globales.

En términos practicos, a partir de la evoluciéon de la productividad de cada pais, ajustando su
participacion en el célculo de acuerdo con la participacidn de sus exportaciones en el total mundial,
concluiremos en un indicador compuesto de productividad global del trabajo.

De la masa de valor en moneda nacional en poder adquisitivo constante -deflactando la inflacién
monetaria- quitaremos cantidad de valor si la productividad del pais en cuestién no evoluciona en
consonancia con la productividad global compuesta y viceversa si la supera -deflactando la inflacion
de valor.

D. Estimacion del indicador de Producto Bruto Interno en valor global.

A continuacién, presentamos la ecuacion que utilizaremos para calcular la Productividad Media Social

Compuesta.
Ecuacion 1. Célculo de la Productividad Social Media
PMS = W, X"+W Xy+ + W, Xn
= )k — * — ces % ——
X Y Xg " Xg
Siendo:

e PMS: Productividad Media Social.

e W, Indice de produccién de riqueza por persona ocupada por pafs.
e X,:Exportaciones en ddlares corrientes de pais X.

e X;: Exportaciones en ddlares corrientes globales totales.

® Xx,y,..,n: Paises

El indice de produccion de riqueza por persona ocupada representa, como vimos, una medida del
proceso de eficiencia en la explotacion de la fuerza de trabajo de un pais en particular. Por otro lado,
la productividad de cada pais se pondera, como analizamos, por el peso de las exportaciones de cada
pais en las exportaciones globales totales, como indicador de la fuerza productiva que detenta para
hacer reconocer su trabajo como social en la circulacién global.



Las exportaciones se miden en délares debido a que es la moneda con la que actualmente se rige el
comercio global. Por otro lado, los precios estdn expresados en términos corrientes debido a que
debemos tomar la foto de las estructuras de todos los paises para un momento particular y con
alcance global. Depurar los precios con alguna medida de movimiento de precios o utilizar las
cantidades exportadas nos aleja del punto en cuestion. Lo que debemos ver es como se repartié el
valor transado en un momento. Esa estructura esta dada en precios corrientes.

Respecto a la posibilidad de que el indicador sea sesgado hacia economias que tienen sus tipos de
cambio subvaluados, debemos notar que, la sobre o subvaluacién de la moneda es un proceso
interno del productor en cuestién, no de la forma en que genera productos del trabajo. Podriamos
pensar que una economia con una moneda subvaluada tiene facilidades para exportar sus productos
y, por ende, la ponderacién por exportaciones en ddlares corrientes no representaria las
caracteristicas del pais en cuestidon. Sin embargo, lo que nos interesa aqui no son los incentivos
nacionales a la exportacién, sino como dicho pais logré generar la riqueza en cuestion, mas alla de si
presenta un determinado proceso econdmico que favorece dicho proceso. En este sentido la politica
cambiaria presenta un orden interno mas alla del orden general o global que nos interesa determinar.

En términos practicos, en el calculo del indicador participaran los paises que detentan participaciones
de sus exportaciones en el total global de mas del 5%. A su vez, con la intencidn de focalizar nuestro
primer esfuerzo en el avance del desarrollo cualitativo de la medicion, teniendo en cuenta el largo
plazo, seleccionamos los paises de acuerdo con la disponibilidad de informacién y a su importancia
relativa en el ordenamiento global. En este sentido es que elegimos construir la informacién para los
paises que integran el G7, mas paises representativos de algln proceso econdmico que nos interesa
estudiar. La informacién se construyd para, Alemania, Canada, Estados Unidos, Francia, Italia, Japdn,
Reino Unido -hasta aqui el G7-, Argentina, Australia, India, Corea y México. Los datos fueron extraidos
de la base de datos de la OCDE salvo para Argentina que fueron extraidos del INDEC.

Luego de la depuracién mediante una participacién en las exportaciones globales mayor a 5%,
guedaron solo seis paises participando con su productividad, como observamos en la Tabla 1. En
dicha tabla, las exportaciones de estos seis paises hacen nuestro total para construir la ponderacién.

A su vez, en la Tabla 1 también presentamos el indice de productividad para cada pafs, construido
mediante el Producto Interno Bruto en precios constantes por persona ocupada. Como vimos, la idea
es seguir el movimiento del volumen de riqueza que un pais puede generar con la cantidad de fuerza
de trabajo que tiene en explotacion productiva.

Asi, en la Tabla 1, llegamos a un indice de Productividad Media Social, el cual tiene en cuenta la
efectividad en la generacion de riqueza en cada pals, ponderando por la capacidad de volcar trabajo
social en el mercado global.

Por otro lado, debemos montar esta estructura sobre las bases del indicador construido por Kennedy
(2011), el cual vemos en la Ecuacién 2.

Ecuacidn 2. Indicador de la evolucién de valor desarrollado por Kennedy (2011, pp. 250)

Producto Interno Bruto a precios corrientes

Evolucion de valor =
Evolucién de la productividad * Indice de Preios Laspeyres



El indicador de Kennedy (2011) intenta seguir la evolucién de la masa de valor que nosotros también
intentamos representar. La diferencia se puede encontrar en la forma en que el autor utiliza una
medida de produccién de riqueza social. Nuestro esfuerzo estd enfocado aqui en desarrollar las bases
del indicador de Kennedy(2011) a partir del andlisis de las determinaciones de la produccién de valor
global, volcandose las mismas en nuestra propuesta de Productividad Media Social. En la Ecuacién 3
se presenta el indicador que resulta de nuestro analisis.

Ecuacién 3. Indicador de la evolucién de valor con PMSC.

PIB pr.corrientes A Productividad nacional

Evolucién de valor =
votucton e vator == IpcC nacional A PMS

Tabla 1. Participacidn de paises seleccionados en la exportaciones mundiales e indices de

productividad por pais y de Productividad Media Social Compuesta. 2010=100. 1980-2018
Ponderacién Composicion de productividades
Afio China |EE. UU.| Japén | Alemania | Francia REI.I'IO China | EE. UU. | Japén | Alemania | Francia REI.nO Compuesto
Unido Unido
1980 37,9% | 20,5% 21,3% | 20,3% | 10,10 | 58,92 | 59,87 68,05 68,37 58,75 61,10
1981 39,4% | 23,2% 19,2% | 18,2% || 10,28 | 59,92 | 61,89 68,95 69,21 60,71 62,30
1982 | 3,3% | 38,4% | 22,4% 18,1% | 17,8% || 10,83 | 59,74 | 63,29 69,82 70,78 63,05 61,50
1983 | 3,3% | 37,8% | 23,8% 17,9% | 17,2% || 11,73 | 61,91 | 64,43 71,94 71,72 66,50 63,40
1984 | 3,5% | 38,4% | 25,2% 16,8% | 16,1% || 13,04 | 63,66 | 66,95 73,83 73,22 66,45 64,76
1985 | 3,6% |37,1% | 25,3% 17,0% | 17,0% || 14,26 | 64,94 | 69,96 75,03 74,58 68,11 66,56
1986 | 3,4% | 35,4% | 26,2% 18,7% | 16,4% || 15,07 | 66,11 | 71,71 75,94 75,93 69,86 68,30
1987 | 3,9% | 34,5% | 25,2% 19,1% | 17,3% || 16,34 | 66,58 | 74,37 76,40 77,23 72,46 69,65
1988 | 3,9% | 36,5% | 25,1% 18,3% | 16,2% || 17,66 | 67,45 | 78,09 75,40 80,12 73,78 71,53
1989 | 3,7% | 38,1% | 24,4% 18,2% | 15,6% || 18,08 | 68,40 | 80,32 77,46 82,20 73,28 72,69
1990 | 4,0% | 37,4% | 22,6% 19,3% | 16,7% || 16,10 | 68,88 | 82,62 76,74 82,27 73,07 73,16
1991 | 4,3% | 38,1% | 23,3% 18,5% | 15,8% || 17,38 | 69,48 | 83,84 81,42 82,89 74,39 73,81
1992 | 4,8% |37,7% | 23,3% 18,6% | 15,5% || 19,62 | 71,89 | 83,67 84,08 84,70 76,49 75,21
1993 | 5,2% | 38,8% | 24,5% 16,6% | 14,8% || 22,07 | 72,65 | 83,05 84,20 85,01 79,51 75,62
1994 | 6,4% | 38,0% | 24,0% 16,6% | 15,0% || 24,71 | 73,95 | 83,84 86,83 86,52 82,06 76,45
1995 | 7,0% | 37,5% | 23,3% 17,1% | 15,1% || 26,79 | 74,37 | 86,09 88,28 87,41 83,30 77,37
1996 | 7,8% | 38,6% | 21,2% 16,6% | 15,9% || 29,12 | 75,92 | 88,36 89,36 88,08 84,63 78,31
1997 | 7,0% | 31,6% | 16,2% 20,0% 12,4% | 12,9% || 31,50 | 77,69 | 88,34 91,35 89,41 86,60 81,51
1998 | 7,0% | 31,5% | 14,7% 21,0% 13,0% | 12,8% || 33,42 | 79,40 | 87,92 91,72 90,96 88,51 82,70
1999 | 7,3% | 31,8% | 15,2% 20,4% 12,6% | 12,7% || 35,71 | 81,65 | 88,41 93,60 91,82 90,34 84,17
2000 | 8,5% |32,6% | 16,1% 19,1% 11,5% | 12,3% || 38,41 | 83,27 | 91,09 95,86 93,04 91,35 85,23
2001 | 9,4% |31,8% | 14,1% 20,6% 11,8% | 12,3% || 41,11 | 84,33 | 91,94 97,18 93,54 92,79 86,10
2002 | 11,0% | 29,6% | 13,8% 21,4% 11,8% | 12,4% | 44,76 | 86,50 | 93,24 97,95 94,14 94,38 87,17
2003 | 12,7% | 26,8% | 13,7% 22,7% 12,0% | 12,2% || 49,15 | 88,92 | 94,88 98,09 94,89 96,55 88,43
2004 | 14,3% | 25,4% | 13,8% 22,9% 11,6% | 11,9% || 53,93 | 91,29 | 96,77 98,90 97,40 97,76 89,92
2005 | 15,3% | 25,6% | 13,4% 21,5% 11,9% | 12,4% || 59,50 | 93,10 | 97,96 98,27 98,27 99,65 91,16
2006 | 17,0% | 25,2% | 12,6% 21,4% 11,3% | 12,5% || 67,12 | 93,97 | 98,95 99,68 99,48 | 101,04 92,76
2007 | 18,6% | 24,7% | 12,0% 22,1% 11,1% | 11,4% || 76,63 | 94,82 | 100,11 100,72 100,39 | 102,64 94,89
2008 | 19,9% | 24,7% | 12,0% 21,9% 11,1% | 10,4% || 84,09 | 95,34 | 99,44 100,35 100,09 | 101,26 95,84
2009 | 20,4% | 26,0% | 11,0% 21,3% 11,0% | 10,3% || 90,95 | 96,55 | 95,59 94,89 98,21 98,56 95,34
2010 | 23,0% | 25,7% | 12,0% | 19,9% 9,8% | 9,6% | 100,00 | 100,00 | 100,00 | 100,00 | 100,00 | 100,00 100,00
2011 | 24,0% | 25,4% | 11,1% 20,1% 9,8% 9,6% || 108,54 | 100,65 | 104,56 101,54 101,27 | 100,91 103,24
2012 | 25,5% | 26,0% | 10,7% 19,1% 9,3% 9,4% | 117,46 | 101,10 | 101,17 101,15 101,10 | 101,32 105,31
2013 | 26,7% | 26,0% | 9,4% 19,2% 9,5% 9,3% || 125,39 | 101,35 | 102,52 100,61 101,40 | 102,16 107,81
2014 | 26,8% | 25,9% | 9,4% 19,3% 9,3% 9,3% || 135,32 | 102,16 | 102,26 101,67 101,87 | 102,82 111,01
2015 | 27,6% | 26,5% | 9,2% 18,4% 9,1% 9,3% || 143,50 | 103,13 | 103,24 102,57 102,70 | 103,46 114,17
2016 | 26,3% | 26,5% | 9,7% 19,0% 9,4% 9,0% | 152,82 | 103,26 | 103,17 101,89 103,22 | 103,96 116,10
2017 | 27,1% | 26,1% | 9,7% 19,1% 9,2% 8,8% | 163,07 | 104,24 | 104,10 103,17 104,39 | 104,78 120,03
2018 | 27,6% | 25,8% | 9,5% 19,1% 9,3% 8,7% | 173,90 | 105,55 | 102,80 104,02 105,24 | 104,97 123,80

Fuente: Elaboracidon propia en base a OCDE e INDEC.



El mecanismo del indicador penaliza a las naciones en las que sus estructuras productivas no se
desarrollan al ritmo global, representado por la PMS. A diferencia del indicador de Kennedy, nuestra
propuesta de indicador no queda expresado en términos monetarios, sino que mide la evolucién del
valor en términos globales.

En la Tabla 2 se puede apreciar los resultados de la aplicacién del indicador con Productividad Media
Social Compuesta a las seleccionadas economias.

Tabla 2. Evolucidn del Producto Interno Bruto en valor global para economias seleccionadas.
2010=100. 1980-2018

Pafs | Argentina LFfJ Alemania Silir(:l?) Francia | Italia | China | Japén | Corea | India | Australia | México | Canada
1970 84,13 | 39,10 44,64 31,32 38,08 | 37,14 0,41 35,72 0,96 5,28 29,53 46,97 37,70
1971 88,05 | 40,66 46,65 32,27 40,85 | 38,04 0,45 37,17 1,08 5,20 30,23 46,77 39,37
1972 88,97 | 43,25 49,15 | 34,25| 43,50| 39,87 0,46 | 42,80 1,19 5,01 31,85 | 51,46 41,80
1973 94,01 | 45,38 52,44 | 37,16 | 48,06 | 45,27 0,52 | 48,48 1,61 5,18 34,89 | 56,92 45,83

1974 106,77 | 44,31 55,51 | 35,70| 52,15| 51,19 0,54 47,61 1,98 4,74 37,35| 61,62 | 50,03
1975 113,85 | 44,27 55,23 | 34,69| 51,79| 48,34 0,61| 47,96 2,19 5,08 38,06 | 64,31 | 50,08
1976 110,59 | 46,54 59,18 | 35,61| 55,00| 53,83 0,56 | 49,36 2,70 5,35 38,13 | 67,24 | 54,44
1977 112,49 | 48,56 62,25 | 36,24 | 57,38 | 56,47 0,63 51,81 3,39 5,82 37,65 | 68,96 | 55,94
1978 102,81 | 50,98 65,69 | 39,96 | 60,34 60,55 0,77 56,52 4,21 6,42 39,36 | 76,17 | 56,81
1979 111,30 | 51,15 70,65| 42,71| 64,25| 67,80 0,88 | 61,66 4,92 5,76 41,69 | 87,26 | 59,16
1980 112,05| 49,02 72,50 | 42,06| 6544 71,94 0,97 | 63,62 4,61 5,98 43,32 | 98,88 | 60,34
1981 96,07 | 49,73 70,95 | 42,16 | 64,71| 72,31 1,02 | 65,93 4,87 6,31 45,72 | 109,32 | 61,47
1982 97,48 | 49,33 72,03 | 44,75| 68,80 | 74,40 1,16 | 69,88 5,60 7,03 47,10 | 107,01 | 59,27
1983 108,63 | 52,22 72,79 | 47,96| 68,59 | 74,06 1,34| 70,78 7,00 7,80 45,38 | 89,42 | 60,07
1984 105,00 | 55,99 74,89 | 48,01| 69,18| 77,32 1,71| 74,65 8,58 8,06 47,78 | 86,68 | 63,83

1985 86,12 | 57,67 75,83 | 49,60| 69,44| 78,81| 203| 7927| 948| 862| 4869| 8422| 6565
1986 82,80 | 59,28 78,89 | 51,59| 72,23| 82,03| 2,23| 8265| 11,27| 995| 4841| 6868 | 64,14
1987 83,24 | 59,88 79,74 | 5599| 73,30| 8655| 2,56| 87,78| 13,50| 10,49| 49,38 | 69,79 | 66,66
1988 81,78 | 61,18 79,79 | 59,94| 77,92| 91,86| 2,78| 9579| 1595| 11,91| 51,72| 62,68| 69,14
1989 69,51 | 62,76 83,88 | 61,67| 81,92| 9593| 2,73|101,50| 17,33| 13,02| 52,07| 6807| 69,51
1990 58,82 | 62,96 87,50 | 62,05| 83,41| 99,79| 2,62|10831| 2045| 1425| 52,08| 72,95| 68,04
1991 60,16 | 62,39 96,20 61,29| 83,62|101,32| 3,10|112,30| 23,97 | 1442| 51,26| 7650| 64,19
1992 62,84 | 65,11 99,59 | 61,53| 84,87|100,63| 3,91|110,82| 26,39| 1425| 5257| 77,50| 64,72
1993 67,55 | 66,85 97,94 | 65734 | 83,80|100,69| 4,95|108,13| 30,01| 1566| 54,46| 8615| 67,07
1994 75,00| 69,72| 101,83| 68,88| 8573|10544| 598|10857| 3490| 17,33| 56,13 | 92,83 | 71,91
1995 71,91| 70,63| 10434| 7645| 86,80 110,59 | 6,91 |112,71| 41,19| 19,47| 57,78 | 82,02| 73,73
1996 77,56 | 73,12 | 104,34| 79,92| 87,10|111,68| 7,99|117,09| 4583 | 22,18| 60,58| 83,56| 74,70
1997 81,47 | 74,66| 102,65| 81,07| 86,65|111,69| 894 |112,29| 4839| 2322| 62,80| 8531| 76,18
1998 81,04 | 7825| 103,29| 83,99| 90,26 113,36 | 10,05 | 108,14 | 44,12| 26,11| 66,66| 90,22 | 78,26
1999 73,14 | 82,19| 10534 | 86,46| 92,29 113,58 | 11,36 | 10554 | 51,73 | 30,50| 70,20 | 92,15| 83,06
2000 72,40 | 8526| 107,66| 90,48| 9586 |117,79| 13,26 109,59 | 57,47 | 3028 | 72,42| 99,53 | 89,96
2001 66,97 | 8577| 109,11| 93,17| 97,65| 119,24 | 15,43 | 109,53 | 60,90| 31,17| 73,80| 97,19| 90,36
2002 57,69 | 8341| 10855| 96,85| 98,31 116,11 | 18,40| 109,26 | 67,93 | 3422| 76,13 | 94,16| 91,67
2003 62,46 | 91,79| 106,58 | 101,95 | 98,26 | 112,43 | 22,28 109,75 | 71,12| 36,556| 79,53 | 94,29 | 91,94
2004 71,23 | 9555| 106,31 105,05 | 101,47 | 114,02 | 27,41 | 111,28 | 75,30| 41,04| 82,43| 99,83 | 95,85
2005 80,47 | 99,19| 103,98 | 109,51 | 102,85 | 114,25 | 33,98 | 112,11 | 78,13 | 47,02| 86,28 | 104,28 | 100,37
2006 89,84 | 101,00 | 106,14 | 112,53 | 105,33 | 114,75 | 43,48 | 111,59 | 81,97 | 5522 | 88,83 | 111,05 | 102,88
2007 98,53 | 101,32 | 107,63 | 114,86 | 107,56 | 114,88 | 57,17 | 111,32 | 88,22| 67,20| 93,00 | 113,69 | 103,85
2008 100,40 | 98,91 | 105,44 | 110,98 | 105,97 | 110,23 | 69,51 | 105,75 | 90,45 | 71,31| 97,01 | 113,70 | 105,43
2009 89,11| 99,20 95,95 | 103,41 | 101,50 | 101,98 | 83,26 | 97,39 | 93,28| 87,16 | 99,27 | 102,33 | 99,14

2010 100,00 | 100,00 100,00 | 100,00 | 100,00 | 100,00 | 100,00 | 100,00 | 100,00 | 100,00 | 100,00 | 100,00 | 100,00
2011 106,22 | 97,99 100,95 | 96,93 | 99,09 | 96,53 | 118,20| 99,74 | 99,94 | 109,09 99,95 | 105,87 | 101,90

2012 99,37 | 98,51 98,62 | 9563 | 96,54| 88,20| 134,78 | 95,34 | 99,69 | 119,23 101,67 | 106,64 | 102,03
2013 98,58 | 98,53 96,72 | 95,46| 95,04 | 86,04 | 150,82 | 95,61 | 101,33 | 130,33 102,95 | 104,04 | 103,89
2014 93,13 | 99,06 97,61 96,28 | 93,69| 83,39 167,44 | 92,04 | 102,09 | 140,52 99,75 | 107,19 | 106,12
2015 93,50 | 101,01 99,14 | 96,77 | 93,87| 82,85 181,95| 92,68 | 105,27 | 153,19 98,13 | 108,63 | 101,95
2016 86,12 | 100,82 99,56 | 98,71| 93,838| 82,69 | 201,33 | 91,99| 109,52 | 168,44 101,89 | 113,72 | 101,23
2017 87,08 | 100,41 99,48 | 97,48 | 93,23 | 81,45 226,26 90,31 | 112,29 | 181,81 102,75 | 112,87 | 102,55
2018 75,32 | 101,71 98,93 | 9591| 91,97| 79,48 | 251,81 | 86,80 | 113,38 | 199,46 102,49 | 111,42 | 102,18
Pais | Argentina EE. Alemania Reino Francia | Italia | China | Japén | Corea | India | Australia | México | Canada

Uu. Unido




Fuente: Elaboracidn propia en base a OCDE e INDEC.

E. Resultados

El primer resultado que analizaremos es el correspondiente a la economia argentina. En el grafico se
muestran los indices de produccion de riqueza y valor correspondientes.

Grafico 1. Indices de evolucién de riqueza (Producto Bruto Interno a precios constantes) y de valor
global para Argentina 1970-2018. 2010=100.
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Fuente: Elaboracién propia en base a OCDE e INDEC.

Lo primero a notar aqui es la evolucién tendencial diferenciada de la riqueza y del valor en nuestro
palis. La riqueza entre puntas (1970-2018) crecid un 147%, a diferencia del valor que crecié solo un
10,5%. En la tendencia de la evolucién del valor se aprecia un movimiento ciclico con tendencia no
del todo definida hacia la baja. Presenta una caida pronunciada desde 1975 a 1990. Recupera desde
1990 a 1998, para caer nuevamente hacia el 2002. Crece hacia el 2011 y vuelve caer en la actualidad
debiendo verificar la profundidad del piso de acuerdo con el desarrollo de la actual crisis del
coronavirus. La diferencia desde nuestra Optica tedrica se encuentra en la evolucion de la
productividad nacional respecto a la PMS. Como vemos en el Grafico 3, Argentina tiene un
estancamiento relativo de su productividad sostenido. Al comparar la productividad nacional contra
una PMS con tendencia al alza sostenida, el indicador penaliza recortando la evolucién de valor. Es
en este sentido que, a diferencia de lo que nos puede indicar la evolucién de la riqueza con el PIB a
precios corrientes, la incapacidad para desarrollarnos productivamente no es gratuita en el indicador.
Tiene un costo, en valor. En un sentido interno podemos pensar que la cantidad de trabajo que
ponemos en marcha se gasta en hacer productos que llevarian menos tiempo de produccién con
otras tecnologfas. Sin embargo, las necesidades de reproduccién de la fuerza de trabajo tienden a ser
estandar, pensando incluso en su divisién por estratos y caracteristicas productivas. Si la riqueza que



necesito para sustentar a mi fuerza de trabajo me consume mas tiempo de horas hombre que la que
estd gastando la sociedad, salvo que deje de reproducir a la fuerza de trabajo -alimentar, vestir,
educar, etc.- el volumen de trabajo excedente bajo la forma de valor, la plusvalia, serd cada vez mas
pequefia. Podemos pensar asi al indicador como una representacion de las potencias nacionales para
adquirir riqueza con el trabajo que despliega.

Grafico 2. Indices de evolucién de productividad para Argentina, Estados Unidos. Corea del Sur, China
y Productividad Media Social Compuesta. 1970-2018. 1975=100.
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Fuente: Elaboracidon propia en base a OCDE e INDEC.

En el Grafico 3 podemos ver los indices de evolucién del valor y de la riqueza para Estados Unidos.
Como se puede observar, Estados Unidos estanca su produccién de valor a comienzos de la crisis de
las hipotecas subprime con inicio en 2007. Como vemos en el Gréfico 3, también el movimiento se
sustenta en un crecimiento de la productividad norteamericana por debajo de la evolucién de la PMS.
Cabe aclarar que Estados Unidos va perdiendo terreno en el crecimiento de su productividad
respecto a la PMS en todo el lapso temporal de la serie. Entre puntas, Estados Unidos logro hacer
crecer su rigueza un 272,20% creciendo en valor un 160,11%.

En el Grafico 4 podemos ver el indice de riqueza y valor para la economia China. Como se puede
observar, esta economia presenta movimientos exponenciales en el crecimiento de su riqueza y en
la produccién de valor. En este sentido, debemos tener en consideracion que China es un tipo de
economia particular, asi como las que componen el este y sur de Asia, las cuales se encontraban
relativamente atrasadas en la implementacidn de las formas capitalista de explotacién productiva de
la fuerza de trabajo. En este sentido es que tenemos delante un fuerte movimiento de “catch-up” de
China, que se evidencia en las mejoras productivas que logra implementar. En este sentido, es
esperable que, con el desarrollo de las formas productivas de su economia, comience a tener un rol
importante en ramas de produccion donde va logrando estar a la altura de la PMS e incluso
traccionarla. Es en este sentido que la guerra comercial abierta actualmente entre Estados Unidos y
China se presenta como resultado de este movimiento productivo de largo plazo. A su vez, es
necesario marcar como el estancamiento en el producto de valor norteamericano hacia inicios de la



crisis de las hipotecas subprime, concuerda con una aceleracién pronunciada del producto de valor
en China. Tengamos en cuenta que China en el primer quinquenio de los dos mil logra establecer su
poderio en materia productiva, absorbiendo un importante flujo de inversion extranjera directa.
China empieza una nueva etapa en su desarrollo para esta época (Monteforte, 2017).

El crecimiento de la riqueza en China fue de 5.667%, del producto de valor fue de 60.825%.

Grafico 3. Indices de evolucién de riqueza (Producto Bruto Interno a precios constantes) y de valor
global para Estados Unidos. 1970-2018. 2010=100.
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Fuente: Elaboraciéon propia en base a OCDE.

Gréfico 4. Indices de evolucién de riqueza (Producto Bruto Interno a precios constantes) y de valor
global para China. 1970-2018. 2010=100.
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Fuente: Elaboracion propia en base a OCDE.

F. Conclusiones

Consideramos los aportes del escrito en dos planos, uno conceptual y otro practico. Respecto al
conceptual, trabajamos las dos dimensiones del proceso social en sentido econémico, la riquezay el
valor. Con esas dos dimensiones desplegamos los dos movimientos especificos de la produccion y del
consumo sociales -la concurrencia y la competencia- para asegurar que los precios no solo asignan
recursos, sino que también valor.

Con estas ideas tedricas generamos una magnitud conceptualmente fluida permitiendo pasar al
plano practico. Asi, partiendo del valor de la produccién en moneda nacional corriente -el PBI a
precios corrientes- fuimos modelando el fluido por medio de diferentes variables reales, llegando al
PIB expresado en términos de valor global. Un indicador que trata de acercar al lector a la idea del
valor que genera una economia. Para este cometido fue necesario, ademas, desarrollar un indicador
de la productividad media social (PMS).

Los resultados obtenidos son alentadores respecto al comportamiento del indicador, sin embargo,
debemos todavia estudiar su relacién con las variables internas de un pais. En este sentido, para saber
si el indicador estd midiendo valor, debemos volcarnos hacia el interior de cada nacion buscando la
coherencia en las relaciones internas y la produccién de valor. Debemos indagar las relaciones del
volumen de valor en los procesos monetarios y de mercado. El estudio de la inflacién y el tipo de
cambio en relacién con el indicador de produccién de valor se presenta como fundamental para
validar el funcionamiento del indicador, ademas de para brindarnos informacién y poder pensar las
relaciones entre el valor y la moneda.

Como parte de un proyecto de investigacién de largo plazo, la validacion del indicador también
implica una necesidad de cierre global que deberemos trabajar en profundidad. Con una mirada mas
profunda, con el indicador estamos planteando la existencia de una cuantia global de valor univoca
gue se genera en un tiempo determinado, una especie de velocidad. Cantidad de valor global por
afio, como indicaria el PIB. De estas velocidades por ahora solo podemos medir el cambio en la
aceleracion. Medir su velocidad relativa implicaria tener una nocién totalizadora del proceso. Contar
con un punto de comparacién de todas estas velocidades. Pues bien, ese punto de comparacion esta
pensado como un “sistema global de tipos de cambio en paridad de valor” con el cual podemos lograr
una foto, sino una pelicula, de la produccion de valor global y por pais. De lograr este cometido,
lograriamos medir la cantidad de fluido de valor en términos concretos que produce cada nacién vy
analizar, por ende, las formas de explotacion particulares de cada uno. En este sentido, se puede
relacionar la cantidad de ocupados, la jornada de trabajo media, y demas variables con la generacién
de valor. Creemos que en este entorno se encuentra la efectiva validacién del indicador en valor
global, cuando el mismo se pueda relacionar de una forma coherente, razonable, con su entorno
practico y conceptual. Ahi veremos si efectivamente era una pieza que faltaba.
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Anexo. Tasas de crecimiento de riqueza y valor en economias seleccionadas. PIB en precios constantes y en valor, respectivamente. 1971-2018.

Pais

1971
1972
1973
1974
1975
1976
1977
1978
1979
1980
1981
1982
1983
1984
1985
1986
1987
1988
1989
1930
1991
1992
1993
1994
1995
1996
1997
1998
1999
2000
2001
2002
2003
2004
2005
2006
2007
2008
2009
2010
2011
2012
2013
2014
2015
2016
2017
2018

Argentina EE. UU. Alemania | Reino Unido Francia Italia China Japén Corea India Australia México Canada

PBI PBI PBI PBI PBI PBI PBI PBI PBI PBI PBI PBI PBI PBI PBI PBI PBI PBI PBI PBI PBI PBI PBI PBI PBI PBI
const. | valor |const.| valor | const. | valor |const.| valor |const.| valor |const. | valor | const. | valor |const.| valor |const. | valor | const. | valor |const.| valor |const. | valor |const. | valor
47 | 38 | 40| 33| 453123035 73|53 24| 18|79 714147 [12,7]1205]-161] 16| 24 | 40 | -041] 40| 44 | 40
1,0 2,1 6,4 5,2 5,3 4,3 6,1 4,3 6,5 4,5 4,8 3,7 4,1 3,8 151 84 | 11,0 | 7,2 -3,7 | -0,6 5,4 3,9 | 100 | 84 6,2 5,5
5,7 3,7 4,9 5,6 6,7 4,8 8,5 6,5 | 10,5 | 6,3 1351 71 12,2 7,8 13,3 | 80 | 34,7 | 148 | 3,4 3,3 9,5 2,6 | 106 | 84 9,6 6,8
136 | 54 | 24| -05| 58 | 09 | 39| -251|85 | 43 | 13155 | 45 |23 |-18|-12(233|95 |84 | 12| 71| 41|83 |61 92| 33
6,6 06 (-01|-02|-05}|-09]|-28]|-15|-071]-10]-561|-211]123]| 87 0,7 3,1 105 | 7,9 7,0 9,1 1,9 1,3 4,4 5,7 0,1 1,5
-2,9 0,0 5,1 5,4 7,2 4,9 2,6 2,9 6,2 4,3 11,31 71 -7,8 | -1,6 2,9 40 | 233|131 | 54 1,7 0,2 2,6 4,5 4,1 8,7 5,9
1,7 | 67 | 43 | 46 | 52 | 33 | 1,8 | 24 | 43 |35 |49 | 26 |111| 76 | 50 | 44 | 256|123 | 88 | 73 | -1,3| 36 | 26 | 35 | 28 | 3,4
-8,6 | -3,5 5,0 5,6 5,5 3,0 | 103 ]| 4,2 5,2 4,0 7,2 3,2 | 222 |11,7 | 91 53 | 240|108 | 10,3 | 5,7 4,5 09 | 105 | 84 1,5 3,7
8,3 7,0 0,3 3,2 7,6 4,2 6,9 3,7 6,5 3,6 | 120 ] 60 | 155 | 7,6 9,1 5,5 169 | 8,6 |[-10,2| -5,2 5,9 40 | 146 | 91 4,1 3,7
07 | 15 | 42| 02| 26 | 1,4 | -15| 20| 19 | 1,6 | 61 | 34 | 95 | 78 | 32 | 28 | 62 | -1,7 | 3,7 | 67 | 39 | 30 [ 133 | 84 | 20 | 2,2
-143| 66| 15| 26 |-21]05]|03]|-08]-11|11]051|08]|48 |51|361|42|561|72|55]|60]|55]|33/ 10688/ 19 | 3,5
1,5 -49 | -08 | -19 1,5 -0,4 6,1 2,0 6,3 2,5 2,9 0,4 | 140 | 9,2 6,0 3,3 150 | 8,3 11,5 | 3,5 3,0 3,3 -2,1 1 -0,7 | -36 | -3,2
11,4 3,0 5,9 4,6 1,0 1,6 7,2 4,2 -0,3 1,3 -0,5 1,2 15,4 | 11,0 1,3 3,5 25,0 | 13,2 | 10,9 7,3 -3,7 | -2,2 |-16,4| -4,3 1,3 2,6
-3,3 2,6 7,2 7,3 2,9 2,8 0,1 2,3 0,9 1,5 4,4 3,2 | 281|154 | 55 4,5 | 22,6 | 104 | 3,3 3,8 53 4,6 -3,1 3,6 6,3 5,9
-18,0 | -4,3 3,0 4,2 1,3 2,3 3,3 4,2 0,4 1,6 1,9 2,8 | 189 | 131 | 6,2 5,2 105 | 7,7 7,0 5,3 1,9 5,2 -2,8 2,8 2,9 4,7
-3,9 5,7 2,8 3,5 4,0 2,3 4,0 3,1 4,0 2,4 4,1 2,9 9,7 8,7 4,3 3,3 18,9 | 11,2 | 154 | 4,8 -0,6 40 [-185]| -3,8 | -2,3 2,1
0,5 2,6 1,0 3,5 1,1 14 8,5 53 15 2,6 5,5 3,2 14,7 | 11,6 | 6,2 4,7 1 19,8 | 125 | 55 4,0 2,0 2,6 1,6 1,9 3,9 4,1
-1,8 | -1,9 2,2 4,2 0,1 3,7 7,1 5,7 6,3 4,7 6,1 4,2 87 | 11,3 | 9.1 6,8 | 182 | 11,9 | 13,5 | 9,6 4,7 57 [-10,2| 1,2 3,7 4,4
-15,0 | -6,9 2,6 3,7 5,1 3,9 2,9 2,6 51 4,4 4,4 3,4 -2,0 4,3 6,0 49 8,6 7,0 9,4 5,9 0,7 3,9 8,6 4,2 0,5 2,3
-15,4 | -1,8 0,3 1,9 4,3 53 0,6 0,7 1,8 2,9 4,0 2,0 -4,1 4,2 6,7 4,9 18,0 | 9,8 9,5 5,5 0,0 3,6 7,2 5,1 -2,1 0,2
2,3 106 | -0,9 | -0,1 9,9 51 -1,2 | -1,1 0,3 1,0 1,5 1,5 18,7 | 9,2 3,7 3,4 | 172|104 | 1,2 1,1 -16 | -0,4 4,9 4,2 5,7 | -2,1
4,4 9,6 4,4 3,6 3,5 19 0,4 0,4 15 1,6 -0,7 08 | 261 | 14,1 -13 0,8 | 10,1 | 6,2 -1,2 5,5 2,5 0,4 1,3 3,6 0,8 0,9
7,5 5,7 2,7 2,7 -1,7 | -1,0 6,2 2,5 -1,3 | -0,6 0,1 -09 | 264 | 136 | -24 | -05 | 13,7 | 68 €9 4,8 3,6 40 | 11,2 | 3,6 3,6 2,7
11,0 5,8 4,3 4,0 4,0 2,5 5,4 28 2,3 2,3 4,7 2,2 20,8 | 13,1 0,4 1,0 16,3 9,2 10,7 6,7 3,1 4,0 7,8 49 7,2 4,5
-4,1 | -2,8 1,3 2,7 2,5 1,7 | 11,0 | 2,5 1,3 2,1 49 2,9 156 | 9,4 3,8 2,7 | 180 | 9,6 | 12,4 | 7,6 2,9 3,8 |-11,6| -6,3 2,5 2,7
7,8 5,5 3,5 3,8 0,0 0,8 4,5 2,5 0,3 1,4 1,0 1,3 15,6 | 10,1 | 3,9 3,1 11,3 | 7,6 | 139 | 7,5 4,8 BiC 1,9 6,8 1,3 1,6
5,0 8,1 2,1 4,5 -1,6 1,8 1,4 4,0 -0,5 2,3 0,0 1,8 | 119 | 9,6 -4,1 1,1 5,6 59 4,7 4,0 3,7 4,0 2,1 6,8 2,0 4,3
-0,5 3,9 4,8 4,5 0,6 2,0 3,6 3,1 4,2 3,6 1,5 1,6 | 124 | 73 -3,7 | -1,1 | -88 | -5,5 | 12,4 | 6,2 6,1 4,6 5,7 5,2 2,7 3,9
98 | -3,4 5,0 4,7 2,0 2,0 2,9 3,2 2,2 3,4 0,2 1,6 13,1 8,0 -2,4 1 -03 | 17,2 | 11,3 | 16,8 8,8 5,3 5,1 2,1 2,8 6,1 5,2
-1,0 | -0,8 3,7 4,1 2,2 3,0 4,7 3,7 2,8 3,9 3,7 3,7 | 16,7 | 8,6 3,8 2,8 | 11,1 | 8,9 -0,7 3,8 3,2 BiC 8,0 49 8,3 5,2
-7,5 | 4,4 0,6 1,0 1,3 1,7 3,0 2,5 19 2,0 1,2 1,8 | 163 | 81 0,0 0,4 6,0 4,9 2,9 4,8 1,9 19 -2,4 | -04 0,4 1,8
-13,9 (-10,9 | 31 1,8 -0,5 0,0 3,9 2,5 0,7 11 -2,6 0,2 193 | 9,6 -0,3 0,1 116 | 7,7 9,8 3,8 3,2 4,0 -3,1 0,0 1,4 3,0
8,3 8,8 3,8 2,8 -1,8 | -0,7 5,3 3,3 0,0 0,8 -3,2 0,2 | 21,1105 | 0,5 1,5 4,7 3,1 6,9 7,9 4,5 3,0 0,1 1,4 0,3 1,8
14,0 | 9,0 4,1 3,8 -0,3 1,2 3,0 2,4 3,3 2,8 1,4 1,6 | 23,0 | 10,5 1,4 2,2 5,9 52 | 122 | 7,9 3,6 4,1 5,9 3,9 4,3 3,1
13,0 | 8,9 3,8 3,3 -2,2 0,7 4,2 3,1 1,4 1,6 0,2 09 | 240109 | 08 1,7 3,8 4,3 146 | 9,3 4,7 3,2 4,5 2,3 4,7 3,2
11,6 8,1 1,8 2,7 2,1 3,7 2,8 2,5 2,4 2,4 0,4 2,0 28,0 | 13,3 | -0,5 1,4 49 53 17,4 9,3 2,9 2,8 6,5 4,5 2,5 2,6
9,7 9,0 0,3 1,8 1,4 3,3 2,1 2,4 2,1 2,4 0,1 1,5 | 31,5 | 14,7 | -0,2 1,7 7,6 58 | 21,7 | 98 4,7 3,8 2,4 2,3 0,9 2,1
1,9 4,1 -2,4 |1 -03 1| -2,0 1,1 -3,4 1 -05 | -15 0,2 -4,1 | -1,1 1216 | 10,1 | -50 | -11 2,5 3,0 6,1 3,9 4,3 3,7 0,0 1,1 1,5 1,0
-11,2 | -6,0 0,3 28| 90| -56 | -68 | -42|-42 | -29|-75 ] -55]198 | 85 -7,9 | 54 3,1 08 | 222 | 85 2,3 1,9 |-10,0| -5,3 | -6,0 | -2,9
12,2 | 10,4 | 0,8 2,5 4,2 4,1 -3,3 1,7 -1,5 2,0 -1,9 1,7 | 20,1 | 10,3 | 2,7 4,2 7,2 6,8 | 14,7 | 10,3 | 0,7 2,1 -2,3 5,1 0,9 3,1
6,2 6,1 -2,0 1,6 0,9 3,7 -3,1 15 -0,9 2,1 -3,5 06 | 182 | 90 -03 | -01] -01 3,7 9,1 6,6 0,0 2,5 5,9 3,7 1,9 3,1
-6,4 | -1,1 0,5 2,2 -2,3 0,5 -1,3 1,5 -2,6 0,2 -86 | -2,8 | 14,0 | 8,6 -4,4 1,5 -0,3 2,4 9,3 5,5 1,7 3,9 0,7 3,6 0,1 1,8
-0,8 2,3 0,0 1,7 -1,9 0,5 -0,2 2,1 -1,6 0,6 2,4 | -1,7 1119 | 71 0,3 2,0 1,6 3,2 9,3 6,4 1,3 2,6 -2,4 1,4 1,8 2,3
-5,5 | -2,6 0,5 2,6 0,9 19 0,9 3,1 -1,4 0,9 -3,1 0,1 11,0 | 8,3 -3,7 0,4 0,7 3,2 7,8 7,5 -3,1 2,6 3,0 2,8 2,1 2,9
0,4 2,4 2,0 2,9 1,6 1,7 0,5 2,3 0,2 11 -0,6 1,0 8,7 6,3 0,7 1,4 3,1 2,8 9,0 8,0 -1,6 2,3 1,3 3,3 -39 0,7
-79 | -2,3 | -0,2 1,5 0,4 1,9 2,0 1,9 0,0 1,2 -0,2 0,9 10,7 | 6,7 -0,7 0,9 4,0 29 | 100 | 71 3,8 2,8 4,7 2,9 -0,7 1,1
1,1 2,7 -0,4 2,2 -0,1 2,2 -1,3 1,8 -0,7 2,3 -1,5 1,7 | 12,4 | 6,8 -1,8 1,9 2,5 3,2 7,9 6,7 0,8 2,3 -0,7 2,1 1,3 3,0
-13,5| -2,5 1,3 2,9 -0,6 1,4 -1,6 1,4 -1,3 1,7 -2,4 0,9 11,3 | 6,6 -3,9 0,8 1,0 2,7 9,7 7,4 -0,3 2,8 -1,3 2,0 -0,4 1,9

Fuente: elaboracion propia en base a OCDE e INDEC.




Anexo. [ndice de productividad para economias seleccionadas y Productividad Media Social Com

puesta. 2010=100. 1971-2018.

Afio | Argentina | EE.UU. [ Alemania [ReinoUnido| Francia | Italia | China | Japén [ Corea India [ Australia | México | Canadd | Compuesta
1970 80,80 53,15 50,38 48,85 51,37 54,98 6,79 42,05 12,93 28,92 58,10 103,09 65,66 55,12
1971 82,66 55,01 51,66 51,00 53,90 55,96 7,03 43,79 13,81 28,92 59,20 101,76 66,77 57,04
1972 82,26 56,51 54,10 53,26 56,04 58,18 7,25 47,43 14,18 28,26 60,75 104,68 68,48 58,60
1973 82,39 57,31 56,26 55,40 58,78 61,47 7,65 49,94 15,45 28,33 60,77 107,62 69,75 59,43
1974 82,93 56,06 57,57 53,84 60,78 63,86 7,68 49,54 16,20 27,81 62,21 108,30 69,20 58,13
1975 86,32 56,89 58,77 53,23 60,72 62,48 8,17 51,21 17,07 29,44 63,32 107,87 69,02 58,99
1976 88,36 58,47 62,24 55,25 62,86 66,27 7,90 52,76 18,19 29,03 64,02 107,71 72,00 60,63
1977 90,93 59,12 64,44 56,53 64,51 67,76 8,38 54,34 19,78 30,20 65,74 106,90 73,10 61,30
1978 92,23 59,54 65,97 58,53 65,70 69,74 9,18 56,51 20,94 30,97 66,14 110,53 73,53 61,75
1979 94,92 59,39 67,79 59,79 67,60 73,10 9,67 58,83 22,42 28,47 67,27 113,70 73,02 61,59
1980 95,72 58,92 68,05 58,75 68,37 74,54 10,10 59,87 21,91 29,49 67,48 115,87 72,35 61,10
1981 89,03 59,92 68,95 60,71 69,21 75,24 10,28 61,89 22,92 30,40 68,88 121,92 73,73 62,30
1982 82,27 59,74 69,82 63,05 70,78 75,42 10,83 63,29 24,20 30,61 72,42 117,08 73,79 61,50
1983 84,60 61,91 71,94 66,50 71,72 76,20 11,73 64,43 27,16 31,97 70,16 111,57 75,20 63,40
1984 83,50 63,66 73,83 66,45 73,22 78,74 13,04 66,95 30,16 32,32 71,24 110,90 77,65 64,76
1985 78,83 64,94 75,03 68,11 74,58 80,26 14,26 69,96 31,32 33,15 71,91 108,63 78,85 66,56
1986 79,61 66,11 75,94 69,86 75,93 82,06 15,07 71,71 33,63 33,81 72,85 101,31 78,23 68,30
1987 80,78 66,58 76,40 72,46 77,23 84,53 16,34 74,37 35,86 34,22 72,53 99,69 79,33 69,65
1988 75,85 67,45 75,40 73,78 80,12 87,12 17,66 78,09 38,90 36,54 73,72 97,51 80,51 71,53
1989 71,32 68,40 77,46 73,28 82,20 89,48 18,08 80,32 40,00 37,72 73,81 97,95 80,61 72,69
1990 69,01 68,88 76,74 73,07 82,27 89,78 16,10 82,62 42,65 38,81 77,71 99,40 80,33 73,16
1991 73,71 69,48 81,42 74,39 82,89 89,46 17,38 83,84 45,64 39,18 78,14 100,43 80,04 73,81
1992 78,14 71,89 84,08 76,49 84,70 90,56 19,62 83,67 47,54 38,28 78,57 100,99 81,50 75,21
1993 82,26 72,65 84,20 79,51 85,01 92,54 22,07 83,05 50,20 39,60 79,27 102,01 83,18 75,62
1994 88,39 73,95 86,83 82,06 86,52 96,38 24,71 83,84 53,13 41,70 79,32 104,10 85,17 76,45
1995 88,46 74,37 88,28 83,30 87,41 99,73 26,79 86,09 56,60 44,35 81,06 96,86 85,98 77,37
1996 91,70 75,92 89,36 84,63 88,08 100,12 29,12 88,36 59,62 46,16 83,86 99,34 86,63 78,31
1997 93,66 77,69 91,35 86,60 89,41 101,78 31,50 88,34 62,07 47,49 85,63 100,36 88,60 81,51
1998 93,46 79,40 91,72 88,51 90,96 102,57 33,42 87,92 62,43 49,98 88,25 102,84 89,95 82,70
1999 89,46 81,65 93,60 90,34 91,82 103,03 35,71 88,41 68,28 54,83 90,03 104,47 92,23 84,17
2000 88,61 83,27 95,86 91,35 93,04 104,91 38,41 91,09 71,34 54,41 92,12 107,24 94,67 85,23
2001 86,66 84,33 97,18 92,79 93,54 105,22 41,11 91,94 73,36 54,99 92,56 106,55 95,20 86,10
2002 81,77 86,50 97,95 94,38 94,14 102,58 44,76 93,24 76,90 58,18 93,75 104,09 95,87 87,17
2003 84,72 88,92 98,09 96,55 94,89 100,11 49,15 94,88 79,42 59,29 94,99 104,73 95,35 88,43
2004 86,15 91,29 98,90 97,76 97,40 101,32 53,93 96,77 82,00 62,74 95,66 105,22 96,71 89,92
2005 89,74 93,10 98,27 99,65 98,27 102,05 59,50 97,96 84,42 66,84 96,46 106,97 98,57 91,16
2006 91,93 93,97 99,68 101,04 99,48 102,44 67,12 98,95 87,73 72,72 96,01 108,05 99,59 92,76
2007 96,73 94,82 100,72 102,64 100,39 102,77 76,63 100,11 91,70 81,85 97,11 108,71 99,60 94,89
2008 98,71 95,34 100,35 101,26 100,09 101,51 84,09 99,44 93,89 84,46 99,76 107,50 99,54 95,84
2009 91,98 96,55 94,89 98,56 98,21 97,69 90,95 95,59 94,92 91,14 100,11 102,94 98,49 95,34
2010 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00
2011 103,19 100,65 101,54 100,91 101,27 100,37 108,54 104,56 101,91 106,85 100,72 103,01 101,68 103,24
2012 100,62 101,10 101,15 101,32 101,10 97,83 117,46 101,17 102,51 112,55 103,78 102,16 102,36 105,31
2013 101,20 101,35 100,61 102,16 101,40 99,43 125,39 102,52 104,13 118,52 105,93 102,93 103,45 107,81
2014 98,57 102,16 101,67 102,82 101,87 98,41 135,32 102,26 105,23 126,15 106,61 105,81 105,72 111,01
2015 99,65 103,13 102,57 103,46 102,70 98,73 143,50 103,24 106,78 134,41 106,97 106,70 105,39 114,17
2016 94,87 103,26 101,89 103,96 103,22 98,42 152,82 103,17 108,67 142,32 108,18 107,72 105,78 116,10
2017 95,99 104,24 103,17 104,78 104,39 98,93 163,07 104,10 110,78 150,21 108,34 108,43 106,94 120,03
2018 91,81 105,55 104,02 104,97 105,24 98,95 173,90 102,80 113,32 160,04 108,47 107,75 107,54 123,80
Afio | Argentina | EE.UU. | Alemania | Reino Unido | Francia ltalia China Japon Corea | India | Australia México | Canadd | Compuesta

Elaboracién propia en base a OCDE e INDEC.




